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GALICIA

“Faltan politicas que incentiven la
colaboracion entre centros de I+D”

ENTREVISTA CARLOS CALVO OROSA Presidente de Fedity director de ITa/ Demanda ayudas directas para los agentes
tecnoldgicos como los mas eficientes para atraer la inversion empresarial en investigacion e innovacion.

Lorena Palleiro. ACoruria

El director del Instituto Tec-
nolégico de Galicia, Carlos
Calvo (A Corufa, 1969) presi-
de desde hace cinco afios la
Federacion Espafiola de Cen-
tros Tecnolégicos (Fedit) de
la que forman parte 32 orga-
nismos. Por cuarto afio conse-
cutivo los datos agregados de
estos centros han vuelto a re-
puntar: un 13% més de ingre-
sos —hasta los 312 millones de
euros- y 4:500 trabajadores
de alta cualificacién contrata-
dos. Destaca Galicia con sus
seis centros como segunda
comunidad porvolumen.

- Han crecido impulsados
por fondos publicos euro-
peos y regionales, pero tam-
bién por la aportdcién de las
empresas. Es positivo que
asi sea, pero ;no seria mejor
que fuese en mayor medida
quelos fondos piiblicos?

Sin ninguna duda. El prin-
cipal problema del pais es la
falta de inversi6n privada en
I+D. Esparia estd por debajo
del 0,5% del PIB, los paises de
nuestro entorno se mueven
entorno al 0,6% y los mas
avanzados estin en el 0,75%.
En Galicia estamos en el
0,4%. En general, el sistema
no ha reaccionado de forma
contraciclica, que es lo que
pasa en los grandes paises.
Hay mucho fondo publico
que se ha trasladado de finan-
ciacion directa a subvenciény
otros que no se han gastado.
Lamodalidad para el desarro-
llo del sistema y competitivi-
dad de la empresa probable-
mente requieraun replantea-
miento. Se han puesto en for-
ma de préstamos no especial-
mente competitivos y, al final,
una hérramienta que preten-
de incentivar laT+D de laem-
presa privadano haresultado.

Tampoco ha habido una -

apuesta publica por el sistema
de centros tecnoldgicos y so-
mos las organizaciones mas
eficientes en apalancar es-
fuerzo privado y atraer inver-
sion.

—¢Qué necesitan los centros
en las politicas pablicas para
crecer mucho mas?

Somos los mas eficientes
en atraer dinero de Europa y
también en captar y movilizar
inversion privada. Si el princi-
pal problema de Espafia es
que la inversion privada sigue
por debajo de los limites ho-
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Carlos Calvo preside la Federacion Espafiola de Centros Tecnolégicos y dirige el [TG.

ITG crece en ingresos y personal

El Instituto Tecnologico de Galicia (ITG) superaré los 3,5
millones de euros en 2019 y crecera asi mas de un 15%.
Calvo Orosa asegura que el 60% de sus ingresos provienen
de financiacién privada. “El objetivo y la polftica de [TG es
no pasar del 50% de financiacién pibiica porque nos
perjudicaria en nuestra orientacién al mercado’; explica.
Anualmente cuentan entre 220 y 250 empresas cliertes.
Su plantilla se ha incrementado en 17 personas en el iiimo
afio, hasta las 67 de alta cualificacion y prevé 4 nuevas
antes de final de afio. Adelanta también que podran lanzar
una nueva ‘spin off’ orientada a la telemetria en ‘surf.

mologables de nuestro entor-
no, lo que necesitamos es usar
alos centros dentro de politi-
cas globales de apoyo. Se ne-
cesitan recursos. El programa
Cervera es un primer paso en
el que se ponen en juego 40
millones. Ademas, las politi-
cas de centros tecnoldogicos
pasan a depender del CDTI,
que tiene una sensibilidad en
la red industrial mayor que
otros estamentos del Estadoy
lo celebramos,
—sLes excluyen en ayudas de
I+D publicas?

No habia ninguna directa a
centros hasta el pasado afio,
hasta Cervera, y hasidoun hi-

to que entendemos que ten-
dra suevolucion a futuro.

-¢Y en Galicia? En diferen-
tes programas como los Co-
necta Peme estdn partici-
pando...

Los Conecta Peme son para
empresas con participacion
en centros, pero es el mismo
escenario que a nivel nacio-
nal. El Gobierno es sensible a
los centros tecnoldgicos, pero
no estamos implicados enuna
politica global y las ayudas
vienen siempre de forma in-
directa, mayoritariamente de
la mano de empresas. Que es-
t& bien, pero como entidades
capaces de apalancar mucho

hé& Somos los mas
eficientes en atraer
dinero de Europa

y en captary movilizar
inversion privada”

& & Tiene mas sentido
la fusién de centros
vinculados a una cadena
de valor que a.un

mismo territorio”

mas movimiento privado, una
apuesta decidida por incre-
mentar las capacidades de los
centros conllevaria una ma-
yor inversion privada de I+D.
—¢Por que son criticos sobre
lapolitica europeade ‘hubs™?

Si ha habido criticas es por-
que todos estamos dpren-
diendo. Es muy naciente. Si
me hablas del disefio de una
politica de hubs a nivel euro-
peo, creo que probablemente
pierda.de vista bastantes ras-
gos locales. Exige una coope-
racién y colaboracién a la que
no estamos acostumbrados.
Es un proceso de aprendizaje
y siendo un instrumento dis-

tinto es probable que estos
primeros pasos hayan sido
confusos.

- {Qué papel van a jugar los
centros tecnolégicos en los
‘hubs’ gallegos?

En primeralinea en los dos
en proceso de constitucion.
Uno de ellos se cohstituyo ha-
ce pocos dias, el proximo tar-
dara poco. Los centros son
proveedores privilegiados de
servicios y tecnologia nuclear
en la constitucién de un fub si
lo que pretende es transfor-
mar el entorno con un impul-
sodigital.
~ sVan a entrar ITG o el res-
to de centros gallegos en Ia
sociedad quelos engloba?

Creo que en los proximos
meses se aclarara el escenario
de cudl es la participacién. Lo
que es impensable es un esce-
nario en el que los centros no
sean polos de provision de
servicios de primer nivel.
~ ¢A nivel nacional, supongo
que también ocurre en Gali-
cia, falta coordinacién?

Lo que echamos de menos
esunamayor coordinacionde
politicas. Cada comunidad
tiene un escenario distinto y
para que todos crezcamos y
hagamos palanca pais pedi-
mos que haya politicas que in-
centiven la colaboracién en-
tre centros. Si no tenemos in-
centivos para colaborar con
otro que no sea de nuestra re-
gion y encontramos mas in-
centivos en hacerlo anivel eu-
ropeo, nos deja en una posi-
cionun pocodébil. En el mar-
co general de Espafia no ha
habido ese tipo de politicas

desde hace afios.
—¢Convendrialaintegracion

de centros tecnologicos en
Galicia?

No, creo que queda tiempo
para eso. Para llegar a una fu-
si6n hay que pasar por proce-
sos de colaboracién intensos.
En Galicia hay un marcado
carécter sectorial y tecnologi-
co en la mayor parte de los
centros; tenemos un escena-
rio de colaboracién que es
Atigay como evolucione serd
responsabilidad nuestra. Ha-
blar de una fusién de centros
en Galicia es muy prematuro.
En Pais Vasco y Catalufia se
dieron impulsados por los go-
biernos regionales. Quiza ten-
ga mas sentido la fusién de
centros de una misma cadena
devalor que de un territorio.

Seis empresas
de geotermia
consiguen el
sello Galicia
Calidade

Expansién. Vigo

Clitecma (Rianxo, A Corufia),
Enertra (Pontevedra), Nova-
gal (Ames, A Corufia), Panso-
gal (Oleiros, A Corufia), Reno-
vables del Atlantico (Nigran,
Pontevedra) y Sondeos Ni-
gran (Nigran) son las prime-
ras empresas integradas en la
Asociacion Chister da Xeo-
termia Galega (Agluxega) que
acaban de recibir el certifica-
do Galicia Calidade. La orga-
nizacion empresarial tiene
otras cuatro empresas asocia-
das en tramites para conse-
guir la certificacion.

El sello acredita que las ins-
talaciones de energia geotér-
mica realizadas por estas em-
presas cumplen “los més altos
estandares de calidad, garan-
tia, eficienciay fiabilidad”, por
encima de los exigidos por la
normativa vigente.

Galicia cuenta conel 16,5%
de la potencia instalada de
energia geotérmica en toda
Espafia. Es una energia reno-
vable que ofrece un flujo
constante de producién a lo
largo del afio porque no de-
pende de variaciones estacio-
nales:

El158% de los
clientesde la
region de BBVA
son digitales

Expansion. Vigo

BBVA sittia sus ventas digita-
les en [a comunidad gallega
en el 53% (en unidades vendi-
das sobre el total) y. los clien-
tes digitales, en el 58%. Asi se
puso de manifiesto en la reu-
nidén que mantuvo reciente-
mente el presidente de la en-
tidad, Carlos Torres Vilas,
con el equipo directivo de la
Territorial Noroeste, liderado
por Yolanda Martinez-Bajo y
formado también por ladirec-
tora regional, Asuncion Alva-
rez Puerta.

Desde que la entidad finan-
ciera lanz6 One View, agrega-
dor inteligente para empresas
basado en datos que facilitala
gestion de tesoreria y la efi-
ciencia en la toma de decisio~
nes, mas de 4.000 empresas
gallegasloutilizany el 80% de
los avales que el banco gestio-
na en la comunidad para
clientes locales lo hace de for-
ma digital.
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 Quién es_quiéﬁ_en el ‘caso Populai"

M Asifue la crisis que acabo con el banco, por Salvador Arancibia
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El BCE alerta del riesgo
de un impuesto a la banca

Rechaza la introduccion de tasas sin examinar potenciales efectos negativos

El Banco Central Europeo
(BCE) se ha posicionado en
contra de introducir impues-
tos ala banca sin llevar a cabo
antes un riguroso analisis que
garantice que los beneficios
de la medida superan los po-
tenciales efectos negativos
sobre las entidades, pero tam-
bién sobre sus clientes y la
economia. Segiin advierte, la
tasa a la banca podria derivar
en un encarecimiento del
crédito a particulares y em-
presas, ademas de plantear
riesgos sobre el negociodelos
préstamos. P13/EDITORIAL

Europsan Linipn

¥ Los bancos podrian
tratar de compensar
el golpe encareciendo
el crédito aempresas
y particulares

I Tanto PSOE como
Podemos defienden
gravamenes especiales
alas entidades -

El pacto PSOE-Podemos amenaza las finanzas del fitbol espafiol

ENTREVISTA CON CLAUS GRANDE, DIRECTOR GENERAL

“Lidl quiere
ser la primera
opcion del
consumidor”

“Abriremos la tienda 600 en febrero,
con 30 aperturas més al afioy en 2020
habra otras 30 inauguraciones. Nues-
tra apuesta por el crecimiento organi-
co es firme”, explica Claus Grande, di-
rector general en Espaiia de Lidl, enla
primera entrevista que concede. Lidl,
que ha invertido ya 3.000 millones en
Espaiia en los Gltimos tres afios, supe-
ra a Eroski como el cuarto grupo de
distribucion de Espafia y amenaza el
tercer puesto de Dia. P4

£ £ Laincertidumbre
politica y social de
Espafia nos preocupa”

‘El Corte Inglés y
Matutes ponen en
venta Ayre Hoteles
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